Lista mozliwosci

Mozliwo$ci odzwierciedlajg prognozowang sprzedaz okreslonych
artykutéw, w rozbiciu na poszczegdélnych kontrahentéw. Dzieki
odnotowaniu okreslonych szans sprzedazowych mozna je
analizowal¢ za pomocg raportéw BI. Przyktadem moze byc analiza
szans (ilosciowa i wartosSciowa) w odniesieniu do rzeczywiscie
osiggnietych wynikéw.

Lista mozliwo$ci dostepna jest z poziomu listy kontrahentoéw
pod przyciskiem [Lista mozliwos$ci].

Formularz nowej mozliwosci zawiera dedykowang zaktadke 0gdlne
oraz zaktadki:

- Lista opiekundéw — lista jest automatycznie uzupetniana
osobami kontaktowymi przypisanymi do kontrahenta z
mozliwoscig edycji

= Atrybuty

= Zataczniki

- Historia zmian

Sekcje Mozliwosci sprzedazy, w ktdérej dostepne sg pola:

- Kategoria — umozliwia sklasyfikowanie nowo tworzonego
obiektu wzgledem istniejgcych kategorii dostepnych z
poziomu Konfiguracja - Stowniki uniwersalne - CRM
- Kategorie mozliwosci. Predefiniowane warto$ci stownika
to: Akcja promocyjna oraz Standardowe dziatania
handlowe.

 Klasyfikacja — pozwala zrdznicowal stopien waznosci
danej mozliwo$ci wzgledem istniejacych kategorii
dostepnych z poziomu Konfiguracja - Stowniki uniwersalne
-» CRM - Klasyfikacja mozliwo$ci. Predefiniowane wartos$ci
stownika to: Zimy, Ciepty, Goracy.

- Prawdopodobieinstwo — procentowy szacunek realizacji
zatozonych mozliwoSci okreslany przez operatora

 Kontrahent — pole nieaktywne, automatycznie uzupeiniane
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kodem i nazwg kontrahenta, z poziomu ktérego wywotana
byta lista mozliwoSci.

Sekcje Harmonogram i obroty, w ktorej dostepne sg pola:

- Status — pozwala okres$li¢ aktualny status pozyskania
kontrahenta wzgledem istniejgcych kategorii dostepnych z
poziomu Konfiguracja - Stowniki uniwersalne - CRM -
Status mozliwosci. Predefiniowane wartosci stownika to:
Nowy, Utracony, Wstepne negocjacje, Zaawansowane
negocjacje, Zakonczone sukcesem.

- Typ ceny — pole z typem ceny, z ktdrej pobierana bedzie
cena artykutéw do autokalkulacji ceny.

- Szacowana cena catkowita / Cena oferowana - pola
liczbowe do zdefiniowania przez operatora.
- Autokalkulacja ceny — aktualnie wyliczona suma, na

podstawie cen jednostkowych i ilosci artykutdéw dodanych
w sekcji Artykuty. Cena artykutow pobierana jest z
najbardziej aktualnego cennika stworzonego na podstawie
wybranego typu ceny, odnoszgc sie do ustalonego dnia i
godziny oczekiwanej daty sprzedazy. Wartos¢ ta zostaje
przeliczona automatycznie podczas:
= zmiany ilosSci artykutdw znajdujgcych sie na liscie
- dodawania, usuwania artykutéw z listy
= zmiany typu ceny
=zmiany rodzaju waluty (zgodnie z datg biezgca
systemu, jezeli kurs dla danej waluty nie zostat
wprowadzony, system wyswietli wartosc¢ 0)
 Ostatnio wyliczona suma — jest to autokalkulacja ceny
wyliczona podczas ostatniej edycji/dodawania edytowane]j
mozliwosci. W trybie dodawania wartos¢ bedzie zawsze
réowna polu autokalkulacji ceny. Po zapisaniu okna i
ponownej edycji, pokazywana jest wartos¢, z ktdra dana
mozliwos¢ zostata ostatnio zapisana.

Sekcja Artykuty, w ktérej oprécz standardowych kolumn
identyfikujgcych dany towar dostepne sa pola:



= Cena jednostkowa — pobrana z cennika, utworzonego na
podstawie wskazanego w poprzednim punkcie typu ceny
(data Obowigzuje od jest najbardziej aktualna spos$réd
wszystkich cennikdéw, a jednoczesSnie jest mniejsza niz
data Oczekiwana data sprzedazy na mozliwosSci).

- Waluta — pobrana z cennika, utworzonego na podstawie
wskazanego w poprzednim punkcie typu ceny.

= Oczekiwana ilos$¢ — pole liczbowe do zdefiniowania przez
operatora.

Uwaga

Podczas dodawania mozliwosci dla kontrahenta, na zaktadke
Lista opiekunéw kopiowane sg wartosci z sekcji Lista opiekunéw
z zaktadki Dane CRM. Lista ta mozliwa jest do zmiany, przy
czym nie ma ona wpiywu na liste opiekundw na karcie
kontrahenta.



